ANRASS

ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Acompariamiento de la empresa INCUBOX SAS —
Puesta en marcha Fondo emprender ID 68364

CIUDAD Y FECHA:
Cali 14 de julio de 2020

9:00 AM 1:00 PM

HORA INICIO: HORA FIN:

LUGAR:
VIRTUAL — GOOGLE MEET

DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO CEAI

TEMA (S):

1. Acta de inicio- 1ra Interventoria por la Universidad de Antioquia

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Verificar las condiciones generales del proyecto, verificar el cumplimiento de las obligaciones
contractuales, legales y reglamentarias y el avance del cumplimiento de los indicadores establecidos.

DESARROLLO DE LA REUNION

68364.

ACTA No:

11 2 3 4 S

FECHA:

14/07/2020 MFA A A A

CONTRATO MNo:

00308

FECHA DE ACTA DE
INICIO:

14/07/2020

PRORROGA (MESES)

MIFA

ID Y NOMBRE DEL PLAN
DE NEGOCIOS:

B8364 INCUBOX

HNOMEBRE DE LA
EMPRESA:

INCUBOX DIGITAL SAS

MIT DE LA EMPRESA:

901377 6131

CONTRATO MARCO
INTERADMINISTRATIVO:

1-0165 de 2019

CONTRATO DE
INTERVENTORIA:

CON 001 de 2020

CONTRATISTA:

JUAN CAMILO RAMIREZ AGUDELO

VALOR APROBADO

$109.311.312

DOMICILIO PRINCIPAL

Aw_ Egtacion #5B M — 73, Cali, Valle del Cauca / Teléfono: 316 860 3969

CONVOCATORIA / CORTE

Convocatoria Macional 72 / Corte 1

SECTOR ECONOMICO

Publicidad

OBJETO DEL PROYECTO

Desarrollar contenido digital como paginas web, video, fotografia, disefio y desarmmollo
web.

OBJETIVO VISITA

Verificar las condiciones generales del proyecto, verificar el cumplimiento de las
obligaciones confractuales, legales y reglamentarias y el avance del cumplimiento de
los indicadores establecidos.

3. VERIFICACION DE INDICADORES Y METAS

1. Después de haber realizado alistamiento con antelacion, se realiza la 1ra. Interventoria, dando
con este inicio a la ejecucion de los indicadores de gestion planteados el plan de negocios ID

2. Se hace la presentacion del grupo de participantes: el emprendedor Juan Camilo Ramirez, de la
empresa INCUBOX SAS, por parte de la interventoria el Sr. Fabio Arismendi-Universidad de
Antioquia y Araceli Vente Vélez, gestora por parte del

SENA.
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" EJECUCION
VISITA EMPLEC PRESUPLESTAL MERCADEQ | MBI |CONTRAPARTIDAS | PRODUCCION VENTA
182 Servicios de
META 5 $109.311.312 12 4,03 B publicidad $133.500.000
0 Servicios de
1 0 50 0 - 0 publicidad h
% EJECUCION 0% 5] 0 {0%) 0 0% 0% 0 (%)

El Sr. Fabio, explica detalladamente uno a uno los indicadores de gestién y el porcentaje con el cual
seran aprobados y validados para su cumplimiento. Se habla de los riesgos identificados en la evaluacién,
del Inventario y contratos de garantias, de los aportes del emprendedor, del cumplimiento de las
obligaciones contables, tributarias y laborales, del tema de licencias y registros, y otros aspectos del plan
de negocios.

Toda esta informacion reposa en el acta de inicio No. 1 con fecha 14/07/2020, firmada por los
participantes de forma virtual.

Se realiza la visita de manera virtual, en cumplimiento del Decreto Presidencial que determina el
aislamiento preventivo obligatorio, por la emergencia sanitaria generada por el Covid-19.
La empresa actualmente se encuentra en etapa pre-operativa, el emprendedor informa que esta
tramitando el arrendamiento de un local comercial en la ciudad de Cali, Valle del Cauca.

EVIDENCIAS DE LA REUNION

L o ve.us Primeravisita Interventoria 68364 INCUBOX
. ; - | Cuindo mar 14 de jul de 2020 9am - 12pm Hora estandar de Colombia

nformacian para unirse - Unirse con Google Mest
aet google. comnrw-hggo-qc

Calendario araceliventevelez@gmail.com

Quidn + FABIO LEON ARISMENDY TORQ- organizader
+ juancamilo.ramirezagudelo@gmail.com
+ araceliventevelez @gmall.com
+ Incuboxdigfal@gmai. com

Objetivo de la visita: conacer [as condiciones iniclales de |a empresa, presentacion de las partes, revisar los indicadores de gi
respecto a los aportes del emprandedor y dar a conocer las normas, reglas, polificas y procesos de la interventoria y &l SENA

Asistirés (araceliventevelez@omall com)? Si - Quizds - No  Mas apciones »

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Subir a la plataforma Fondo emprender todo los
documentos destacados en el acta de inicio, como son
la resolucién de facturacion; la primera hoja del libro
de Actas y del libro de Accionistas con la informacion
del registro en Cdmara de Comercio en la actividad de
documentos legales; Anexar las 3 cotizaciones
(propuestas) de 3 contadores y del elegido el contrato,
la cédula, la hoja de vida, el RUT, la tarjeta
profesional, el certificado de antecedentes de la Junta
Central de Contadores, afiliaciones y soportes de
pagos de la seguridad social ; Anexar los documentos

Emprendedor Julio 2020

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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del local a arrendar como contrato de arriendo con los
documentos exigidos en el instructivo de pago; Anexar
la informacion tributaria de marzo, abril, mayo y junio de 2020
y soporte de activacion del mecanismo de firma digital en la
actividad de Informacion Tributaria.

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® O SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DELACTAN ___ DEL DiA 7 DE JULIO DEL 2020

: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta SEFO

OBJETIVO (S)
N NOMBRES Y APELLIDOS céput 170 DE YNCACON EMPRESA 0
o. A PLANTA | CONTRATISTA /DEPENDENCIA CORREO ELECTRONICO CELULAR/EXT. SENA FIRMA
1 Juan Camilo Ramirez Agudelo 1130640615 Incubox s.a.s. juancamilo.ramirezagudelo [3152995322 Toom Gumdo Rowwe
@gmail.com
2 [Fabio Ledn Arismendy Toro 22656372 X ASTIN-SENA yariasa@sena.edu.co //
3 |Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA gﬁcellventevelez@gmall.c &féﬁ, o z/{gb
S
>
~
8
www.sena.edu.co Z:
®® ® SENAComunica o




4
SENA

IN

siqa

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica

GD-F-007 V.02




siqa

ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Reunidn asesoria plan de negocios FONDO
EMPRENDER — DR PRODUCTIONS

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:

Cali 2 de julio de 2020 8:00 AM 10:00 AM
LUGAR: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
VIRTUAL - VIDEOLLAMADA CEAI

TEMA (S):

1. Acompafamiento en formulacion de plan de negocios

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar acompafnamiento en formulacién de plan de
negocios

DESARROLLO DE LA REUNION

Se trabaja con la emprendedora y su equipo de trabajo la formulacion del Plan de
negocios con miras a presentarse a las convocatorias de Fondo emprender, se
desarrollan las siguientes actividades:

I. ;{QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

Variable Si No | Observaciones
e Describa el perfil de su cliente/localizacion | X Se realizan ajustes en
esta actividad
e Necesidades que usted espera satisfacer de | X Se debe hacer ajuste en
sus potenciales clientes / Consumidores. la informacion

suministrada

11 ;EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADOQO?

Si No | Observaciones

Tendencia de crecimiento del mercado X Se realizan ajustes y se
tiene en cuenta la
pandemia del Covid-19.

e analisis de la competencia, X Actividad terminada
111 ;CUAL ES MI SOLUCION?
* alternativa o solucion Si No | Observaciones
e Concepto de negocios X Se realiza esta actividad

de la mano con las
necesidades a satisfacer
de los clientes.

e Componente de innovacion

Validacién de mercado

GD-F-007 V.02
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e Avance logrado a la fecha técnico. Comercial
y legal

e ficha técnica para cada uno de los productos

IV;COMO DESARROLLO MI SOLUCION?

Si No | Observaciones

e Obtencién de ingresos

e condiciones comerciales

e Realice la proyeccidn de cantidades y
precios de venta (mensual)

* describa la normatividad Si No | Observaciones

e Normatividad empresarial

e Normatividad tributaria

e Normatividad técnica

e Normatividad laboral

e Normatividad ambiental

e Registro de marca — Propiedad
intelectual

Condiciones técnicas mas importantes | Sj No | Observaciones
que se requieren para la operacion
del negocio

*Requerimientos en:infraestructura

e Infraestructura - adecuaciones,
magquinaria y equipos, mueblesy enseres,
y demas activos.

e requerimientos de inversion:

e Condiciones técnicas de infraestructura:
areas requeridas y distribucion de espacios.

e Descripcidon de proceso productivo

e capacidad productiva de la empresa

* Equipo de trabajo

e perfil del emprendedor

e Descripcidon de cargos

V ¢(CUAL ES EL FUTURO DE MI NEGOCIO?

* Estrategias de mercadeo Si No | Observaciones

e Estrategia de promocion

e Estrategia de comunicacién

e Estrategia de distribucion

e Periodo de arranque del proyecto

e Cual es el periodo improductivo

e Proyeccidn de ingresos

e Proyeccion de costos

e Proyeccién de gastos

e [nversiones

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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Capital de trabajo

Resumen fuentes de financiacion

VI ¢ QUE RIESGOS ENFRENTO?

Plan de mitigacidn de riesgos

actores externos son criticos para la
ejecucidon del negocio: técnico, comercial,
talento humano vy legal, normativo, medio
ambiente y otros

VIl RESUMEN

EJECUTIVO

Resumen del plan de negocios

Impactos

Anexos plan de negocios

Envio de algunos avances

EVIDENCIAS DE LA REUNION

«o8l Movistar 4G

COMPROMISOS

ACTIVIDAD

RESPONSABLE FECHA

Avanzar en el médulo Il CUAL ES
MI SOLUCION

Emprendedor 8/07/2020

ASISTENTES: (Incorporar

registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® O SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DEL ACTA No-

DEL DiA 2 DE JULIO DEL 2020

OBJETIVO (S)

Realizar acompafamiento en formulacién de plan de negocios DR.PRODUCTIONS

No.

NOMBRES Y APELLIDOS

CEDUL
A

TIPO DE VINCULACION

PLANTA [ CONTRATISTA

EMPRESA/DEPENDENCIA

CORREO ELECTRONICO

CELULAR/EXT. SENA

FIRMA

om

1 [Huendy Tatiana Vergara Lopez 1107517376 Dr.Productions htvergara@misena.edu.co [3146558226
Dany 1144161390 Dr.Productions htvergara@misena.edu.co [3166009418
Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA araceliventevelez@gmail.c (3166226130

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Reunidn asesoria plan de negocios FONDO
EMPRENDER — MARIO ANDRES PRIETO

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:

Cali 2 de julio de 2020 4:00 PM 6:00 PM

LUGAR: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
VIRTUAL — GOOGLE MEET CEAI

TEMA (S):

1. Acompafamiento en formulacion de plan de negocios

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar acompafnamiento en formulacién de plan de
negocios

DESARROLLO DE LA REUNION

Se explica al emprendedor el 1ler modulo para la Formulacion del plan de negocios
para futura convocatorias de Fondo emprender, se desarrollan las siguientes
actividades:

I. ;{QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

Variable Si No | Observaciones
e Describa el perfil de su cliente/localizacion | X Se hace la descripcion del
cliente. Se revisa el

canvas
e Necesidades que usted espera satisfacer de | X Se explica el desarrollo de
sus potenciales clientes / Consumidores. esta actividad
Il ;EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADO?
Si No | Observaciones

e Tendencia de crecimiento del mercado

e andlisis de la competencia,

111 ; CUAL ES MI SOLUCION?

* alternativa o solucién Si No | Observaciones

Concepto de negocios X Se realiza esta actividad
de la mano con las
necesidades a satisfacer
de los clientes.

e Componente de innovacion

e Validacién de mercado

e Avance logrado a la fecha técnico. Comercial
y legal

GD-F-007 V.02
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ficha técnica para cada uno de los productos ‘

IV;COMO DESARROLLO MI SOLUCION?

Si

No | Observaciones

Obtencién de ingresos

condiciones comerciales

Realice la proyeccion de cantidades y
precios de venta (mensual)

* describa la normatividad

Si

No | Observaciones

Normatividad empresarial

Normatividad tributaria

Normatividad técnica

Normatividad laboral

Normatividad ambiental

Registro de marca — Propiedad
intelectual

Condiciones técnicas mas importantes
que se requieren para la operacion
del negocio

Si

No | Observaciones

*Requerimientos en:infraestructura

Infraestructura - adecuaciones,
magquinaria y equipos, mueblesy enseres,
y demas activos.

requerimientos de inversion:

Condiciones técnicas de infraestructura:
areas requeridas y distribucion de espacios.

Descripcién de proceso productivo

capacidad productiva de la empresa

* Equipo de trabajo

perfil del emprendedor

Descripcién de cargos

V (CUAL ES EL FUTURO DE MI NEGOCIO?

* Estrategias de mercadeo

Si

No | Observaciones

Estrategia de promocion

Estrategia de comunicacién

Estrategia de distribucidn

Periodo de arranque del proyecto

Cual es el periodo improductivo

Proyeccién de ingresos

Proyeccién de costos

Proyeccion de gastos

Inversiones

Capital de trabajo

Resumen fuentes de financiacidon

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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VI ¢ QUE RIESGOS ENFRENTO?

Plan de mitigacidn de riesgos

actores externos son criticos para la
ejecucidon del negocio: técnico, comercial,
talento humano vy legal, normativo, medio
ambiente y otros

VII RESUMEN

EJECUTIVO

Resumen del plan de negocios

Impactos

Anexos plan de negocios

Envio de algunos avances

EVIDENCIAS DE LA REUNION

COMPROMISOS

ACTIVIDAD

RESPONSABLE FECHA

Avanzar en el modulo Il ¢ EXISTE
OPORTUNIDAD EN EL
MERCADOQO?

Emprendedor 9/07/2020

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DEL ACTA No-

DEL DiA 2 DE JULIO DEL 2020

OBJETIVO (S)

Realizar acompafamiento en formulacion de plan de negocios

CEDUL

TIPO DE VINCULACION

om

No. NOMBRES Y APELLIDOS A PLANTA | CONTRATISTA EMPRESA/DEPENDENCIA CORREO ELECTRONICO CELULAR/EXT. SENA FIRMA
1 |Mario Andrés Prieto 7183251 Independiente maprietol5@misena.edu.c [3144383958
o
Edgar Enrrique Pianeta 72260974 Independiente pianetaperez@gmail.com (3023448883
Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA araceliventevelez@gmail.c [3166226130

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Reunidn asesoria plan de negocios FONDO
EMPRENDER — DR PRODUCTIONS

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:

Cali 8 de julio de 2020 3:00 PM 6:00 PM

LUGAR: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
VIRTUAL - VIDEOLLAMADA CEAI

TEMA (S):

1. Acompafamiento en formulacion de plan de negocios

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar acompafnamiento en formulacién de plan de
negocios

DESARROLLO DE LA REUNION

Se explica a la emprendedora como subir informacién a la plataforma Fondo
emprender, seguimos con la formulacion del Plan de negocios con miras a
presentarse a las convocatorias de Fondo emprender, se revisa el médulo 111
¢CUAL ES MI SOLUCION?

l. ;(QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

Variable Si No | Observaciones
e Describa el perfil de su cliente/localizacién X Se realizan ajustes en
esta actividad
e Necesidades que usted espera satisfacer de | X Se debe hacer ajuste en
sus potenciales clientes / Consumidores. la informacion

suministrada

Il ;EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADQO?

Si No | Observaciones

Tendencia de crecimiento del mercado X Se realizan ajustes y se
tiene en cuenta la
pandemia del Covid-19.

e analisis de la competencia, X Actividad terminada
111 ;CUAL ES MI SOLUCION?
* alternativa o solucion Si No | Observaciones
e Concepto de negocios X Se realiza esta actividad

de la mano con las
necesidades a satisfacer
de los clientes.

GD-F-007 V.02
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que se requieren para la operacion
del negocio

e Componente de innovacién X Se sugiere a la
emprendedora,
reinventarse, con el tema
de la pandemia, se
realizan ajustes.

e Validacién de mercado X Incluir validacion para un
nuUevo servicio.

e Avance logrado a la fecha técnico. Comercial X Actividad terminada.

y legal
e ficha técnica para cada uno de los productos X Ajustar
IV;COMO DESARROLLO MI SOLUCION?
Si No | Observaciones

e Obtencién de ingresos

e condiciones comerciales

e Realice la proyeccidn de cantidades y

precios de venta (mensual)
* describa la normatividad Si No | Observaciones

e Normatividad empresarial

e Normatividad tributaria

e Normatividad técnica

e Normatividad laboral

o Normatividad ambiental

e Registro de marca — Propiedad

intelectual
Condiciones técnicas mas importantes | Si No | Observaciones

*Requerimientos en:infraestructura

Infraestructura - adecuaciones,
magquinaria y equipos, mueblesy enseres,
y demas activos.

requerimientos de inversion:

Condiciones técnicas de infraestructura:
areas requeridas y distribucion de espacios.

Descripcidon de proceso productivo

capacidad productiva de la empresa

* Equipo de trabajo

perfil del emprendedor

Descripcion de cargos

V (CUAL ES EL FUTURO DE MI NEGOCIO?

* Estrategias de mercadeo

Si

No

Observaciones

Estrategia de promocion

www.sena.edu.co
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Estrategia de comunicacién

Estrategia de distribucién

Periodo de arranque del proyecto

Cudl es el periodo improductivo

Proyeccién de ingresos

Proyeccién de costos

Proyeccién de gastos

Inversiones

Capital de trabajo

Resumen fuentes de financiacion

VI ¢QUE RIESGOS ENFRENTO?

Plan de mitigacidn de riesgos

actores externos son criticos para la
ejecucién del negocio: técnico, comercial,
talento humano vy legal, normativo, medio
ambiente y otros

VII RESUMEN

EJECUTIVO

Resumen del plan de negocios

Impactos

Anexos plan de negocios

Envio de algunos avances

EVIDENCIAS DE LA REUNION

«o8l Movistar 4G

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Hacer los ajustes solicitados en este médulo 111 Emprendedor 11/07/2020
CUAL ES MI SOLUCION
Avanza en modulo IV¢,COMO DESARROLLO MI Emprendedor 11/07/2020
SOLUCION?

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
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REGISTRO DE ASISTENCIA DEL ACTA No-

DEL DiA 2 DE JULIO DEL 2020

OBJETIVO (S)

Realizar acompafnamiento en formulacién de plan de negocios DR PRODUCTIONS

No.

NOMBRES Y APELLIDOS

CEDUL
A

TIPO DE VINCULACION

PLANTA [ CONTRATISTA

EMPRESA/DEPENDENCIA

CORREO ELECTRONICO

CELULAR/EXT. SENA

FIRMA

om

1 [Huendy Tatiana Vergara Lopez 1107517376 Dr.Productions htvergara@misena.edu.co [3146558226
Dany 1144161390 Dr.Productions htvergara@misena.edu.co [3166009418
Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA araceliventevelez@gmail.c (3166226130

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Acompariamiento de la empresa INCUBOX SAS —
Puesta en marcha Fondo emprender ID 68364

CIUDAD Y FECHA:
Cali 14 de julio de 2020

9:00 AM 1:00 PM

HORA INICIO: HORA FIN:

LUGAR:
VIRTUAL — GOOGLE MEET

DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO CEAI

TEMA (S):

1. Acta de inicio- 1ra Interventoria por la Universidad de Antioquia

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Verificar las condiciones generales del proyecto, verificar el cumplimiento de las obligaciones
contractuales, legales y reglamentarias y el avance del cumplimiento de los indicadores establecidos.

DESARROLLO DE LA REUNION

68364.

ACTA No:

11 2 3 4 S

FECHA:

14/07/2020 MFA A A A

CONTRATO MNo:

00308

FECHA DE ACTA DE
INICIO:

14/07/2020

PRORROGA (MESES)

MIFA

ID Y NOMBRE DEL PLAN
DE NEGOCIOS:

B8364 INCUBOX

HNOMEBRE DE LA
EMPRESA:

INCUBOX DIGITAL SAS

MIT DE LA EMPRESA:

901377 6131

CONTRATO MARCO
INTERADMINISTRATIVO:

1-0165 de 2019

CONTRATO DE
INTERVENTORIA:

CON 001 de 2020

CONTRATISTA:

JUAN CAMILO RAMIREZ AGUDELO

VALOR APROBADO

$109.311.312

DOMICILIO PRINCIPAL

Aw_ Egtacion #5B M — 73, Cali, Valle del Cauca / Teléfono: 316 860 3969

CONVOCATORIA / CORTE

Convocatoria Macional 72 / Corte 1

SECTOR ECONOMICO

Publicidad

OBJETO DEL PROYECTO

Desarrollar contenido digital como paginas web, video, fotografia, disefio y desarmmollo
web.

OBJETIVO VISITA

Verificar las condiciones generales del proyecto, verificar el cumplimiento de las
obligaciones confractuales, legales y reglamentarias y el avance del cumplimiento de
los indicadores establecidos.

3. VERIFICACION DE INDICADORES Y METAS

1. Después de haber realizado alistamiento con antelacion, se realiza la 1ra. Interventoria, dando
con este inicio a la ejecucion de los indicadores de gestion planteados el plan de negocios ID

2. Se hace la presentacion del grupo de participantes: el emprendedor Juan Camilo Ramirez, de la
empresa INCUBOX SAS, por parte de la interventoria el Sr. Fabio Arismendi-Universidad de
Antioquia y Araceli Vente Vélez, gestora por parte del

SENA.
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" EJECUCION
VISITA EMPLEC PRESUPLESTAL MERCADEQ | MBI |CONTRAPARTIDAS | PRODUCCION VENTA
182 Servicios de
META 5 $109.311.312 12 4,03 B publicidad $133.500.000
0 Servicios de
1 0 50 0 - 0 publicidad h
% EJECUCION 0% 5] 0 {0%) 0 0% 0% 0 (%)

El Sr. Fabio, explica detalladamente uno a uno los indicadores de gestién y el porcentaje con el cual
seran aprobados y validados para su cumplimiento. Se habla de los riesgos identificados en la evaluacién,
del Inventario y contratos de garantias, de los aportes del emprendedor, del cumplimiento de las
obligaciones contables, tributarias y laborales, del tema de licencias y registros, y otros aspectos del plan
de negocios.

Toda esta informacion reposa en el acta de inicio No. 1 con fecha 14/07/2020, firmada por los
participantes de forma virtual.

Se realiza la visita de manera virtual, en cumplimiento del Decreto Presidencial que determina el
aislamiento preventivo obligatorio, por la emergencia sanitaria generada por el Covid-19.
La empresa actualmente se encuentra en etapa pre-operativa, el emprendedor informa que esta
tramitando el arrendamiento de un local comercial en la ciudad de Cali, Valle del Cauca.

EVIDENCIAS DE LA REUNION

L o ve.us Primeravisita Interventoria 68364 INCUBOX
. ; - | Cuindo mar 14 de jul de 2020 9am - 12pm Hora estandar de Colombia

nformacian para unirse - Unirse con Google Mest
aet google. comnrw-hggo-qc

Calendario araceliventevelez@gmail.com

Quidn + FABIO LEON ARISMENDY TORQ- organizader
+ juancamilo.ramirezagudelo@gmail.com
+ araceliventevelez @gmall.com
+ Incuboxdigfal@gmai. com

Objetivo de la visita: conacer [as condiciones iniclales de |a empresa, presentacion de las partes, revisar los indicadores de gi
respecto a los aportes del emprandedor y dar a conocer las normas, reglas, polificas y procesos de la interventoria y &l SENA

Asistirés (araceliventevelez@omall com)? Si - Quizds - No  Mas apciones »

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Subir a la plataforma Fondo emprender todo los
documentos destacados en el acta de inicio, como son
la resolucién de facturacion; la primera hoja del libro
de Actas y del libro de Accionistas con la informacion
del registro en Cdmara de Comercio en la actividad de
documentos legales; Anexar las 3 cotizaciones
(propuestas) de 3 contadores y del elegido el contrato,
la cédula, la hoja de vida, el RUT, la tarjeta
profesional, el certificado de antecedentes de la Junta
Central de Contadores, afiliaciones y soportes de
pagos de la seguridad social ; Anexar los documentos

Emprendedor Julio 2020

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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del local a arrendar como contrato de arriendo con los
documentos exigidos en el instructivo de pago; Anexar
la informacion tributaria de marzo, abril, mayo y junio de 2020
y soporte de activacion del mecanismo de firma digital en la
actividad de Informacion Tributaria.

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® O SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DELACTAN ___ DEL DiA 7 DE JULIO DEL 2020

: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta SEFO

OBJETIVO (S)
N NOMBRES Y APELLIDOS céput 170 DE YNCACON EMPRESA 0
o. A PLANTA | CONTRATISTA /DEPENDENCIA CORREO ELECTRONICO CELULAR/EXT. SENA FIRMA
1 Juan Camilo Ramirez Agudelo 1130640615 Incubox s.a.s. juancamilo.ramirezagudelo [3152995322 Toom Gumdo Rowwe
@gmail.com
2 [Fabio Ledn Arismendy Toro 22656372 X ASTIN-SENA yariasa@sena.edu.co //
3 |Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA gﬁcellventevelez@gmall.c &féﬁ, o z/{gb
S
>
~
8
www.sena.edu.co Z:
®® ® SENAComunica o
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ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria AGROVIEW SAS - Fortalecimiento
Empresarial

CIUDAD Y FECHA:
Cali 7 de julio de 2020

HORA INICIO: HORA FIN:
8:00 AM 11:00 PM

LUGAR:

VIRTUAL — GOOGLE MEET

DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
CEAI

TEMA (S):
1. Diagnostico en la herramienta SEFO proceso Fortalecimiento Empresarial

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta

SEFO
DESARROLLO DE LA REUNION
1. Se hace la presentacion del grupo de gestores que acompafiara en el diagndstico al
empresario, Jhon Cleyber Vivas Pefia de la empresa AGTOVIEW S.A.S
2. Se hace presentacion de la empresa (historia) por parte del empresario
3. Cada uno de los gestores encargados de las areas que presenta la herramienta

SEFO, procede a dialogar con el empresario, a entrevistarlo de tal manera que se
puedan resolver las preguntas para llegar al diagndéstico:

| Area a Diagnosticar Responsables

Conectividad y presentacion inicial ante el
comité Fortalecimiento Empresarial
interdiciplinario (confirmacion de asistencia )

Presentacion ante el comité de la Empresa

Gestion Estratégica y Comercial/Gestidon de la
Transformacian Digital

Gestion de la Productividad Aadministrativa y
laboral (Gestion de talento humanao)

Gestion de la Productividad operacional
Gestion financiera y contable
Gestign Logistica
Gestion de la Innowvacion J Desarrollo vy

sofisticacion de producto, Sostenibilidad
(Medio Ambiente), Gestion de Calidad

Reunion Final de Consolidacion y apreciaciones
de la Gestion de la Calidad que es transwversal a
todos los procesos

Gestora Araceli Venté velez

Empresario

Luz Angela Vasquez

Francia Velasquez

Yanet Arias
Sara Loboa

Araceli Vente

Deider arboleda

Grupo Interdisciplinario Comite

GD-F-007 V.02
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EVIDENCIAS DE LA REUNION

FORTALECIMIENTO EMPRESARIAL-
AGROVIEW COLOMBIA SAS

0

le

1)

Martes, 7 de julio

Unirse con Google Meet

meet.google.com/bcm-ybap-fkx

7 invitados
4 si, 2 en espera

-~

@&
&
D

L

araceliventevelez@gmail.com

Organizador

Deider Arboleda
luzavasquez

Sara Loboa Medina

Agroview Col

- 8:00 — 9:00am

empredimientoastin@amail.com

frankmagi

Reunidn para fortalecimiento empresarial, Diagnostico
de la Empresa Agroview Colombia sas. Matriz SEFO

30 minutos antes

Araceli Vente Velez

COMPROMISOS

ACTIVIDAD

RESPONSABLE

FECHA

La gestora encargada de la
empresa presenta el diagnostico en
la herramienta Sefo para el
indicador de Fortalecimiento
empresarial

Araceli Venté Vélez

Julio 2020

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DELACTAN ___ DEL DiA 7 DE JULIO DEL 2020

OBJETIVO (S)

: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta SEFO

No.

NOMBRES Y APELLIDOS

CEDUL
A

TIPO DE VINCULACION

PLANTA

CONTRATISTA EMPRESA/DEPENDENCIA

CORREO ELECTRONICO

CELULAR/EXT. SENA

FIRMA

co

1 Juan Sebastian Gallego Avila 1130640615 X DICOLFARMA dicolfarma_@hotmail.com (3152995322
S.A.S.
2 [Yanet Arias Acosta 22656372 X IASTIN-SENA yariasa@sena.edu.co 3118088877
3 |Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA araceliventevelez@gmail.c [3166226130
om
4 Sara Loboa Medina 31912532 X IASTIN-SENA sloboam@misena.edu.co (3113905477
5 |Deider Arboleda 4700906 X CEAI-SENA darboleda60@gmail.com 3127762254
6 |Francia Velasquez CC-SENA franciafil7@gmail.com 3206183477
7 |Luz Angela Vasquez 67002158 X CGTS-SENA luzavasquez@misena.edu. (3153514156

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica

GD-F-007 V.02



mailto:sloboam@misena.edu.co
mailto:darboleda60@gmail.com

O
SENA

IN

siqa

ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria DICOLFARMA SAS - Fortalecimiento
Empresarial

CIUDAD Y FECHA:
Cali 7 de julio de 2020

HORA INICIO: HORA FIN:
10:00 AM 1:00 PM

LUGAR:
VIRTUAL — GOOGLE MEET

DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
CEAI

TEMA (S):
1. Diagnostico en la herramienta SEFO proceso Fortalecimiento Empresarial

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta

SEFO
DESARROLLO DE LA REUNION
1. Se hace la presentacion del grupo de gestores que acompafiara en el diagndstico al
empresario, JUAN SEBASTIAN GALLEGO AVILA de la empresa Dicolfarma s.a.s.
2. Se hace presentacion de la empresa (historia) por parte del empresario
3. Cada uno de los gestores encargados de las areas que presenta la herramienta

SEFO, procede a dialogar con el empresario, a entrevistarlo de tal manera que se

puedan resolver las preguntas para llegar

al diagndstico:

" Arcaa Diagnosticar | Responsables

Conectividad y presentacion inicial ante el
comité Fortalecimiento Empresarial
interdiciplinario {confirmacion de asistencia )

Presentacion ante el comité de la Empresa

Gestion Estratégica y Comercial/Gestion de la
Transformacion Digital

Gestion de la Productividad Administrativa y
laboral (Gestion de talento humanao)

Gestion de la Productividad operacional
Gestion financiera y contable
Gestion Logistica
Gestion de la Innowvacion J Desarrollo y

Sofisticacion de producto, Sostenibilidad
(Medio Ambiente), Gestion de Calidad

Gestora Yaneth Arias

Empresaric

Luz Angela Wasquez

Francia velasquez

Yanet Arias
Sara Loboa

Aracelly vente

Deider Arboleda

Reunion Final de Consolidacion y apreciaciones

de la Gestion de la Calidad gue es transwversal a
todos los procesos

Grupo Interdisciplinario Comite

GD-F-007 V.02
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EVIDENCIAS DE LA REUNION

5
aes @

Tienes una invitacion para el siguiente evento.

' FORTALECIMIENTO EMPRESA DICOLFARMA SAS

Cuando mar 7 de jul de 2020 11am — 12pm Hora estandar de Colo
nformacion para unirse  Unirse con Google Mest

meet google.com/dpe-eghp-smh

Calendario araceliventevelez @gmail.com

Quién - empredimientoastin@gmail.com- organizador

- franciafi17@gmail.com

«+ sloboam@misena.edu.co
« darboledaf@gmail.com

+  araceliventevelez@gmail.com

+ Luz Angela Vasquez Narvaez

¢ Asistirds (araceliventevelez@gmail.com)? Si - Quizds - No Mas opciones »

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
La gestora encargada de la Yanet Arias Acosta | Julio 2020
empresa presenta el diagnostico en
la herramienta Sefo para el
indicador de Fortalecimiento
empresarial

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
www.sena.edu.co

® ® O SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DELACTAN ___ DEL DiA 7 DE JULIO DEL 2020

OBJETIVO (S)

: Realizar diagnostico empresarial utilizando herramienta SEFO

No.

NOMBRES Y APELLIDOS

CEDUL
A

TIPO DE VINCULACION

PLANTA

CONTRATISTA EMPRESA/DEPENDENCIA

CORREO ELECTRONICO

CELULAR/EXT. SENA

FIRMA

u.co

1 Juan Sebastian Gallego Avila 1130640615 X DICOLFARMA dicolfarma_@hotmail.com (3152995322
S.A.S.
2 [Yanet Arias Acosta 22656372 X IASTIN-SENA yariasa@sena.edu.co 3118088877
3 |Araceli Venté Vélez 66731424 X CEAI-SENA araceliventevelez@gmail.c [3166226130
om
4 Sara Loboa Medina 31912532 X IASTIN-SENA sloboam@misena.edu.co (3113905477
5 |Deider Arboleda 4700906 X CEAI-SENA darboleda60@gmail.com 3127762254
6 |Francia Velasquez CC-SENA franciafil7@gmail.com 3206183477
7 |Luz Angela Vasquez 67002158 X CGTS-SENA luzavasquez@misena.ed (3153514156

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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ACTA No.

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: INFORME ACTIVIDADES DE ASISTENCIA A FOROS,
SEMINARIOS, CHARLAS.

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:

Cali, julio de 2020 8 horas

LUGAR: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
VIRTUAL — GOOGLE MEET CEAI

TEMA (S):

1. Punto 12 del informe de gestidon contractual, Asistir y participar en los foros, seminarios,
capacitaciones, cursos virtuales, comités de trabajo, reuniones y cualquier otro tipo de evento al
gue sea convocado por el Lider regional de Red.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:
- Participar de Conversatorios en el sector de Alimentos. Julio de 2020
- Participar de charla sobre Facturacién Digital, por CEAI
- Participar Seminario Modelos de Evaluacién Automatica basados en Inteligencia
Artificial
- Seminario Analisis del Modelo de Negocio: COVID-19

DESARROLLO DE LA REUNION

Se participa en carios eventos realizado en el mes de julio, organizados por la Direccion Nacional del
Sena, por el ASTIN, y CEAI

Seminarios de alta importancia para nosotros como gestores y para toda la
comunidad de emprendedores, aprendices y egresados Sena.

EVIDENCIAS DE LA REUNION

- o [ L
€10 bn 250
Jueves de g e o it §
2o
L]
WEBINAR CONVERSATORIO S
EL EMPAQUE INTELIGENTE RETOS, OPORTUNIDADES E INNOVACION yﬁ;jﬁ:‘mﬁ,‘:ﬁmz
B
camito 4 e .
sane ! =
a "
Eow B s ivina
PUENTES Se. ir ) ‘ MARVAEZ
\/
=)
Sealed Air FAULO CESAR “d
o ‘ '. s
p.
&
LAY
| £ Live
imentos
L}
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Agenda

1 Qué

ia rtfcialy en particular Madl

. Modelos de evaluacian automticos basados en ML

Construccidn del conjunto de datos y sus anotaciones

Disefoy entrenarmienta del modelo computacional

Evaluatidn del madelo
. Puesta en preduceidn en un sistema de informacion

Iniciar sesion

]

El lienzo del modelo de negocio

Andlisis del Modelo de negocio en tiempo de Covid-19

Bibliografia

Jueves 16 de julio
Hora 4:30 pm

Seminario Inteligencia artificial Charla Facturacion digital

Preguntas y respuestas
del evento en directo

interesados en el tema

[l 5 Escribe aqui para buscar J ~ 0 & &
Seminario Andlisis del Modelo de Negocio: COVID-19
COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Hacer socializacion con todos los actores gestores

Julio 2020

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica




¢ slqa

Los listados reposan a nivel nacional y encada centro

www.sena.edu.co
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INFORME DE SEGUIMIENTO EMPRESA PUESTA EN MARCHA FE DR. HELP !

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:
Cali 9 de julio de 2020 2:30 pm 4:30 pm
LUGAR: DIRECCION GENERAL / REGIONAL /
Videollamada CENTRO CEAI

TEMA (S):

Acompafiamiento puesto en marcha empresa Fondo Emprender

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:
1. Informar sobre el acompafiamiento por medios virtual a la empresa puesta en marcha FE

Dr. Help S.A.S.
INFORME DE SEGIMIENTO EMPRESA FE

Nombre del plan de DR. HELP

negocio

N° Plan de negocio 68382

Nombre de la empresa DOCTOR HELP S.A.S

Fecha de inicio del 22/05/2019

proyecto

Fecha de terminacion del 22/05/2020

proyecto

Numero Del contrato 2190457

Valor aprobado en Fondo $139.842.318

Emprender

Valor ejecutado $85.761.786

Convocatoria Convocatoria Nacional 65 - Economia Naranja

Objeto social Doctor help presta servicios de orientacion médica y psicoldgica virtual, en tiempo real a través de
una plataforma web y mdvil; se definen como protagonistas a las Universidades que
preferiblemente cuenten con un area de Bienestar universitario, usuarios de droguerias que no
tienen acceso a servicios de medicina prepagada y usuarios de laboratorios clinicos.

Emprendedor Leidy Johanna Lozano Gallego

Representante Legal

Unidad de Centro de Electricidad y Automatizacién Industrial (Valle)

emprendimiento

En seguimiento a la empresa, se ha detectado un avance considerable en el cumplimiento de los 2 ultimos

indicadores que se tiene pendiente

-En el indicador de ventas a junio 17.250.000

-y produccién 975 unidades a junio

- El indicador de empleo = 8 de 6 validados por la interventoria

- Indicador presupuestal = 135.611.938 equivalentes al 93%

- Indicador de Mercadeo, se encuentra en avance de 12 se ha realizado 10, se estan ejecutando los contratos
de publicidad en revista, En contrato de las cabinas también se esta ejecutando.

- El indicador de contrapartidas se cumplié al 100%, ya validado.

En la visita de Interventoria No. 4 se dio aval por parte del SENA al disefio de la plataforma Dr.Help.

GD-F-007 V.02
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COMPROMISOS

direccién Nacional, Regional, SBDC SENA.
- Revisién Plataforma Fondo Emprender

Emprendimiento

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
- Realizar seguimiento y acompafamiento a puesta
en marcha empresa FE Dr. Help ! por medios
virtuales, hasta nueva disposicidn por parte de Gestora de Julio 2020

EVIDENCIAS DE LA REUNION

Firma: Araceli Venté Vélez- Gestora Junior del SBDC-CEAI

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DEL ACTA No- DELDIA__9  DEL MES DE_JULIO _DEL ANO 20

INFORME DE SEGUIMIENTO EMPRESA PUESTA EN MARCHA FONDO EMPRENDER DOCTOR HELP SAS.

OBIETIVO (S)
, TIPO DE VINCULACION ,
No. NOMBRES Y APELLIDOS CEDULA PLANTA | CONTRATISTA EMPRESA/DEPENDENCIA CORREO ELECTRONICO CELULAR/EXT. SENA FIRMA
IAraceli Venté Vélez X Gestora CEAI aventeve@sena.edu.co 3166226130

et 02

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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ACTA No. 02-2020

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION:
SEGUIMIENTO DE INDICADORES Y CUMPLIMIENTO DE LINEAMIENTOS 2020, PARA EL CENTRO DE
ELECTRICIDAD Y AUTOMATIZACION INDUSTRIAL- CEAI

CIUDAD Y FECHA: Santiago de Cali, Julio 8 de 2020 HORA INICIO: HORA FIN:
10:00AM 11:00AM
LUGAR: Microsoft Teams CENTRO CEAI

TEMA (S):
1. Verificacidn de cumplimiento de indicadores y lineamientos a junio

2. Cumplimento plan de accidn

3. Actividades realizadas con aliados estratégicos

4. Estrategias de atencidn a egresados

5. Banco de proyecto con porcentaje de avance

6. Indicaciones y Recomendaciones por el Lider Ing. Paulo Cesar Polo

7. Conclusiones

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Verificar el avance de cumplimiento de indicadores y lineamientos en el mes de junio de 2020. Como
también la verificar el cumplimiento del plan de accidn propuesto, actividades realizadas con aliados
y las estrategias de atencion a egresados.

DESARROLLO DE LA REUNION

El lider de Red Regional SBDC, Ing. Paulo Cesar Polo, da la bienvenida al equipo de Gestores del
centro CEAl y presenta el orden que se llevara a cabo durante la reunién.

A continuacidn, se relacionan las metas del centro CEAI para el afio 2020, el cual se establece para
3 gestores:

SBDC CEAI CANT. SBDC CEAI CANT.
Planes de Negocio 27 Planes de Negocio s
Formulados OFF viabilizados
Planes de Negocio FOND Empresas Creadas por el
Formulados FE 8 O FE 5
EMPRENDER
Total planes de negocio 5 Puesta en Marcha FE 13
Formulados i
EMPRENDIMIENTO DR 30
Directos
Empresas Creadas OFF % Empresas con Plan de 20
Accién Formulado
Puesta en Marcha OFF 28
FORTALECIMIENTO No[Empresasien 19
T — Fortalecimiento
pleos Generados
Empresas OFF % D, IEmIpI(.eos 12
Fort: 1to
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SBDC CEAI CANT.
Emprendedores orientados 2370
FOMENTO No. Entrenamientos 16
No. Personas Entrenadas 310
No. de Clientes Asesorados 98
ASESORIA
Horas Directas de Asesoria 3586

1. En Primera instancia el Lider Regional de Red, realiza verificacion de cumplimiento de
indicadores a junio de 2020.

A continuacién, se relaciona el avance ejecutado por el centro con respecto al avance que se deberia
de llevar al mes de junio. Para los indicadores planes de negocio formulados, planes de negocio
viabilizados y empresas Fondo Emprender no aplica ya que hasta la fecha no se han realizado
convocatorias.

INDICADORES CANT. | Avance meta 54 % junio

Planes de Negocio Formulados OFF 7 15
Planes de Negocio Formulados FE 0 4

Total planes de negocio Formulados 7 19

EMPRENDMIENTO Empresas Creadas OFF 7 14
Puesta en Marcha OFF 7 15

Empleos Generados Empresas OFF 0 14
Planes de Negocio viabilizados 0 3
Empresas Creadas por el F.E. 0 3
FONDO EMPRENDER Puesta en Marcha FE 4 7
Empleos Potenciales Directos 0 16

Empresas con Plan de Accién Formulado 7 11

FORTALECIMIENTO No Empresas en Fortalecimiento 7 10
No. Empleos Fortalecimiento 0 7

Emprendedores orientados 262 1280
FOMENTO No. Entrenamientos 6 8

No. Personas Entrenadas 67 167

No. de Clientes Asesorados 19 53

MEESOREA Horas Directas de Asesoria 278 1937
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AVANCE DE INDICADORES POR GESTOR:

v DEIDER ARBOLEDA

INDICADORES MARZO ABRIL MAYO JUNIO ACUMULADO
Planes de Negocio 3
Formulados OFF 0 2 1 0
Planes de Negocio 0
Formulados FE 0 0 0 0
Total planes de negocio 3
EMPRENDIMIENTO ErmuiEces 0 2 1 0
Empresas Creadas OFF 0 2 1 0 3
Puesta en Marcha OFF 0 2 1 0 3
Empleos Generados 0
Empresas OFF 0 0 0 0
Planes de Negocio 0
viabilizados 0 0 0 0
Empresas Creadas por el 0
FONDO EMPRENDER FE 0 0 0 0
Puesta en Marcha FE 2 0 0 0 2
Empleos Potenciales 0
Directos 0 0 0 0
Empresas con Plan de 4
Accion Formulado 0 2 1 1
No Empresas en
FORTALECIMIENTO Fortalecimiento 4
0 2 1 1
No. Empleos 0
Fortalecimiento 0 0 0 0
Emprendedores orientados 10 10 16 73 139
FOMENTO No. Entrenamientos 0 1 1 2 4
No. P Ent! d
0. Personas Entrenadas 0 6 16 27 49
No. de Clientes Asesorados 0 4 1 3 8
ASESORIA
Horas Directas de Asesoria 114
0 29 30 55
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v" ARACELI VENTE

INDICADORES MARZO ABRIL MAYO JUNIO ACUMULADO
Planes de Negocio Formulados 4
OFF 0 1 1 2
Planes de Negocio Formulados 0
FE 0 0 0 0
Total planes de negocio 4
Formulados 0 1 1 2
EMPRENDIMIENTO
Empresas Creadas OFF 0 1 1 2 4
Puesta en Marcha OFF 0 1 1 2 4
Empleos Generados Empresas 0
OFF 0 0 0 0
Planes de Negocio viabilizados 0 0 0 0 0
Empresas Creadas por el FE. ) 0 0 0 0
FONDO EMPRENDER
Puesta en Marcha FE 2 0 0 0 2
Empleos Potenciales Directos 0 0 0 0 0
Empresas con Plan de Accién 3
Formulado 0 2 1 0
No Empresas en
FORTALECIMIENTO i e e 0 ) 1 o 3
No. Empleos Fortalecimiento 0
0 0 0 0
Emprendedores orientados 5 78 20 23 123
EOMENTO No. Entrenamientos 0 0 P 0 2
No. Personas Entrenadas 18
0 0 18 0
No. de Clientes Asesorados 0 4 3 4 11
ASESORIA
Horas Directas de Asesoria 0 27 56 81 164

2. CUMPLIMIENTO PLAN DE ACCION

Como gestores hemos realiza diferentes estrategias para dar cumplimiento a las actividades
programadas del mes de Junio obteniendo resultados un poco alejados de la planeacidn.

En el mes de Junio de 2020 se avanza en las actividades, generando contacto, sensibilizacién y
asesorias con aprendices, egresados, emprendedores, empresarios y aliados.

3. ACTIVIDADES REALIZADAS CON ALIADOS ESTRATEGICOS
Deider Arboleda:

v' Contacto y didlogo con el coordinador de Emprendimiento de CONFANDI, para articular

procesos: Se trabajé Orientaciones 64 emprendedores de los cuales 12 son potenciales para
Fondo Emprender, se continta haciendo la gestion.
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Araceli Venté Vélez:

v" Con nuestro Aliados la Corporacidn Universitaria Auténoma de Narifio, Comfenalco Valle,

UNIMINUTO y CUDES, se ha tenido contacto via correo electrdénico, con algunas ya se ha
tenido acercamiento en materia de orientacion, Fomento a la Cultura del Emprendimiento
y entrenamientos.

En otras alianzas estrategias se ha contado con la Fundacion WWB Colombia en
coordinacion con la Dra. Johana Urrutia, realizar talleres de Fomento a la cultura del
emprendimiento a empresarios vinculados a esta Fundacion para el 2 semestre del afio.

Se realiza JUEVES DE EMPRENDIMIENTO con la participacion de la Fundacién WWB
Colombia y los Gestores del CEAI, sobre tema financieros para nuestros empresarios,
aprendices y egresados Sena.

4. ESTRATEGIAS DE ATENCION A EGRESADOS Y APRENDICES

v

Se cuenta con el apoyo de la Coordinacidn del grupo de administracidon educativa del CEAI
para realizar convocatorias a los aprendices que terminaron (egresados) y que inician etapa
productiva para hacer con ellos talleres de orientacién masiva, extendiendo la invitacién a
familiares y amigos. Se han atendido aprendices interesados en creacidon de empresa por
otras Fuentes de Financiacién de los cuales se han constituidos 2 en el logrando avanzar en
el cumplimiento de este indicador.

Se mantiene contacto directo con la encargada de bienestar al aprendiz Dra. Diana Parra
para efectos de divulgacién con los egresados y aprendices a los diferentes talleres que se
realicen desde el SBDC- CEAI.

Se ha trabajado con la base de datos enviada por la Profesional GO2 del CEAI, quien hizo
articulaciéon con los de bienestar al aprendiz, a los cuales se les invita para las charlas de
Fomento a la Cultura de Emprendimiento.

Mediante correo electrénico se realiza envio constante de invitaciones a actividades de
jueves de emprendimiento a egresados, emprendedores y empresarios en general.
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5. BANCO DE PROYECTOS

A continuacidn, se presenta el Banco de Proyectos que actualmente estd atendiendo el equipo
CEAI para convocatoria FE con su respectivo avance porcentual.

Se cuenta con 3 proyectos que entraran al Banco, los cuales ya iniciaron asesoria, seran reportados
para el mes de Julio.

DATOS EQUIPO DATOS PLAN DE NEGOCIO ESTADO DE FORMULACION
REODEE
< |8 218 R
b (% |z]|2]8 <|E
z galo|8lz| 8|2
CENTRO | NOMBRE GESTOR FORMULADOR PLAN DENEGOCIO SECTORECONOMICO| § (29 3 | 2 | B | 3 | ¢ |2 [
HEIFIFREEHM -
o] 0 ) & 3 F
£ lg « ] g 5
L] o < | F 2z
m ) 4
w g =
e g
CEAl Araceli Venté Vélez JOKHEI Servicio 100% [100% |100% |100% [100% 0%  |30% (0% |66%
CEAl Araceli Venté Vélez DR PRODUCTIONS Senvicio 100%(100% 100% |100% [100% (0% |95% |0% |74%
CEAI Araceli Venté Vélez Q-extreme Servicio 100% |100% |100% [100% (100% |100% |100% |100% [100%
CEAl Deider Arboleda Riascos Siquiu Joyas Industria/Manuctura|100% [100% |100% |100% |100% [100% [95% |95% |99%
CEAI Deider Arboleda Riascos Glassescol Comercio 95% 195% [95% [95% [90% [30% |90% |0% |74%

OBSERVACIONES DEL CENTRO CEAI

v

Se envian las Invitaciones por los diferentes medios de comunicacién como correos, redes
sociales, celular y por la coordinacién de bienestar al aprendiz, lastimosamente nos hemos
podido dar cuenta del poco interés de los aprendices y egresados en tema de
Emprendimiento.

Algunos egresados han manifestado no tener disponibilidad de tiempo debido a los
compromisos laborales.

Algunos aprendices y egresados manifiestan no tener acceso a internet y herramientas
tecnoldgicas.

Las expectativas empresariales estan a bajo nivel. Esto impacta negativamente el proceso
de Creacidon y formalizacion de empresas y empleos, debido a la emergencia Sanitaria
ocasionada por la pandemia Covid-19 a nivel Local, Nacional y Mundial.

Otras entidades ofrecen asesoria y fortalecimiento empresarial de manera constante y en
fechas y horarios similares a los nuestro, lo cual genera competencia y disminucion en la
accesibilidad de los emprendedores a nuestros eventos. (Cdmara de Comercio de Cali,
Vallelnn).
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v

INDICACIONES Y RECOMENDACIONES

Plan de accidn: en la actualizacién del plan de accién para este mes de Julio se deben
plantear actividades y/o estrategias para mejorar la gestion de todos los indicadores.

Avance en indicadores por centro y gestor: Para el 25 de julio de 2020 el avance de los
indicadores se debe evidenciar en los formatos establecidos y subirse al Drive creado para
ello.

LinkedlIn: el trabajo con LinkedIn se debe empezar en la primera quincena de julio para
comenzar a mover los indicadores (meta de 20% para el mes de julio). Se debe inscribir a los
emprendedores en Sofia Plus y enviar la informacidn de dichos emprendedores inscritos a
el Lider Ing. Paulo Cesar Polo y a la Profesional de Apoyo administrativo Jeniffer Rodriguez
para realizar la activacion de las licencias.

RECOMENDACIONES ADICIONALES

v

Oportunidad y Calidad en el tema de la informacién: Se requiere cumplir con el envio de la
informacién en los tiempos estimados y con informacidn revisada cumpliendo acorde a lo
solicitado.

Apoyo en comunicaciones: Respuesta oportuna en la difusién de eventos via email y en los
Twitter en cabeza de la Direccién Regional de Emprendimiento.

Estrategia de comunicacion: es importante y necesario Retweetear todos los twitters
enviados por los compafieros del SBDC y el Lider SBDC.

Estrategias implementadas: Revisar las estrategias que se estén usando para que las
articulaciones sean efectivas.

Ruta de emprendimiento: La ruta de emprendimiento se debe seguir como esta definida,
evidenciando cada uno de los procesos con los documentos soporte.

Estrategias para orientar a aprendices y egresados SENA: seguir Implementando
estrategias de atencion a aprendices y egresados SENA que no cuentan con conectividad.

Cumplimiento en SIGA: evidenciar los procesos en los formatos establecidos, conservando
el respectivo archivo.

Banco de proyectos: Se debe mantener actualizado el banco de proyectos, continuar con la
asesoria para tenerlos listos a un 100% para la primera semana de agosto.
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Evidencia: Se requiere el cumplimiento en presentar las evidencias en el DRIVE designado
de las empresas OFF, Empresas en Fortalecimiento, empleos generados y casos de éxitos
reportados por cada gestor en el mes respectivo.

CONCLUSIONES

Se Verifico el avance de cumplimiento de indicadores y lineamientos en el mes de junio de
2020 por gestor y para el centro, para definir acciones de mejora.

Se realizaron recomendaciones generales y adicionales para el apropiado desempefio del
SBDC.

Se debe verificar la calidad de la informacidn reportada en los formatos, para presentar un
consolidado con informacion, completa, clara y veraz.

Se da orientacién de tener al 100% para la primera semana de agosto los proyectos del
banco de proyectos a presentar a FE para las posibles convocatorias nacionales y regionales.

Se deben ajustar los planes de cada gestor con el objetivo de alcanzar las metas mensuales
de cumplimiento.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD

RESPONSABLE

FECHA

Los proyectos del banco de proyecto que
seran presentados a la convocatoria FE
deben estar terminados al 100%.

El centro debe programar PITCH de
evaluacién regional con su respectivo
ecosistema de emprendimiento. (con
evaluadores externos e impares)

Trabajo en equipo y articulacion entre
Emprendimiento y aliados

Cumplir con todos los compromisos y
lineamientos establecidos para la gestidon
en la presente acta.

Subir a tiempo todo los Formatos version 4
y 5 al drive establecido, cumpliendo en julio
el avance en cada indicador.

Equipo de SBDC del
centro CEAI

Equipo de SBDC del
centro CEAI

Equipo de SBDC del
centro CEAI

Equipo de SBDC del
centro CEAI

Equipo de SBDC del
centro CEAI

lera semana de
agosto de 2020

Entreel 3 al 7 de

agosto de 2020

Permanente

Permanente

25 de julio de 2020

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica
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6. Actualizacién de plan de accidén para el
cumplimiento al 66% de indicadores en el
mes de julio.

Equipo de SBDC del
centro CEAI

17 de julio de 2020

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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REGISTRO DE ASISTENCIA DEL ACTA No-

DELDIA__8 DEL MES DE_____JULIO DEL ANO 2020

OBJETIVO (S)

SEGUIMIENTO DE INDICADORES Y CUMPLIMIENTO DE LINEAMIENTOS 2020, PARA EL CENTRO DE ELECTRICIDAD Y AUTOMATIZACION INDUSTRIAL - CEAI

No.

NOMBRES Y APELLIDOS

CEDULA

TIPO DE VINCULACION

PLANTA

CONTRATISTA

EMPRESA/ DEPENDENCIA

CORREO ELECTRONICO

CELULAR/EXT. SENA

FIRMA

DEIDER ARBOLEDA 4700906 X CEAI DARBOLEDA60@MISENA.EDU.C 3127762254

ARACELI VENTE 66731424 X CEAI ,CA)RACELIVENTEVELEZ@GMAIL.CO 3166226130
M

LUZ ADRIANA ARANA CEAI IADRIANAARANA@MISENA.EDU. 3155701783
cO

PAULO CESAR POLO 94534559 X SBDC VALLE PCPOLO@MISENA.EDU.CO 3217823393

UVENNIFER RODRIGUEZ 1144027480 X SBDC VALLE URODRIGUEZCAB@SENA.EDU.CO 3126663852

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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